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Innledning

Jeg skriver denne innledningen på et universitet i York, hvor jeg akkurat nå er midt i en evangeliseringskampanje. Gjennom vinduet ser jeg studenter komme gruppevis inn i studentlagets kaffebar, der jeg snart skal snakke og svare på spørsmål. Jeg er nervøs, veldig nervøs.

En god venn sa nylig til meg: ”Det er én ting du aldri vil lide av som evangelist.”

”Hva da?” spurte jeg.

”Forstoppelse,” svarte han.

Han har så altfor rett. Nervøsiteten tar seg av det der. Jeg trengte ikke svisker på kornblandingen min i dag tidlig.

Hvorfor er evangelisering så vanskelig? Hvorfor er det så nervepirrende? Det er mange grunner, og jeg skal forsøke å behandle så mange jeg kan i denne boka. Men ikke forvent at den vil gjøre evangelisering lett – ingen ting kan gjøre det. Alt jeg kan si er at boka vil gjøre evangelisering ørlite grann mindre vanskelig.

Hvor begynner jeg?

Når jeg møter mennesker som ikke er kristne, og forsøker å hjelpe dem, oppdager jeg ofte at de kan plasseres i en av fire kategorier. Først har du dem som er nesten klare for å bli kristne. Kanskje har de tenkt på Jesus en tid, de vet at det kristne evangeliet er sant, og trenger ganske enkelt noen som kan utfordre dem til å si ja. Jeg har ingen store tanker om min egen rolle i forhold til disse menneskene, alt jeg gjør er å høste moden frukt. Ja, noen ganger er frukten så moden at alt som trengs, er ei gammel ku som bumper borti stammen – og frukten ramler ned. Det er det jeg føler meg som noen ganger, ei gammel ku som går omkring og bumper borti trær.

Dernest har du dem som virkelig ønsker å bli kristne, men som holder igjen fordi de har så mange spørsmål og så mye tvil. En elev på videregående sa til meg: ”Jeg tror jeg ønsker å bli kristen, men før jeg blir det, trenger jeg å vite at dette faktisk er sant.” Han var full av spørsmål og søkte tilfredsstillende svar.

Og så har du dem som er oppriktig interesserte, men ikke helt vet hvor de skal starte fordi de kan så lite om Jesus. Ofte har de ingen spørsmål, for de er ennå ikke kjent med problemstillingene. I årenes løp har noen mennesker sagt til meg: ”Tusen takk for at du kom. Jeg vet ikke noen ting om Jesus, for jeg har aldri vært i en kirke eller lest i Bibelen, men jeg vil gjerne finne ut mer.”

Så langt virker det forholdsvis uproblematisk, ikke sant? Hvis alle passet inn i en av disse tre kategoriene, ville evangelisering vært rimelig rett fram. Så lenge vi underviser om Gud, svarer på spørsmål og leder mennesker til Jesus, er vi der vi skal være. Vi kunne vinne vennene våre i løpet av noen få dager – og i neste uke kunne vi starte opp i India.

Vel, faktum er at selv om en del mennesker helt klart passer inn i en av disse tre kategoriene, utgjør de til sammen bare en liten del av totalen. Den store majoriteten av mennesker i dag tilhører en fjerde kategori: de ganske enkelt uinteresserte. Noen er direkte fiendtlig innstilt, andre er rett og slett likegyldige til hele greia. De er ganske så tilfredse med sitt ikke-kristne livssyn1 – ellers takk: ”Hvis du vil tro på de der Jesus-greiene, greit nok, la bare meg være i fred!”

Skal evangeliseringen gi resultater, må vi være i stand til å hjelpe mennesker i hver av de fire kategoriene. Derfor er denne boka delt i fire. Hver del vil behandle en av kategoriene, og jeg kommer til å ta dem i motsatt rekkefølge siden denne progresjonen virker mest naturlig. (I virkeligheten er det sjelden så enkelt. Folk ser ut til å hoppe rundt fra kategori til kategori eller blande dem.)

I del 1 vil jeg se på hvordan vi kan hjelpe mennesker som overhodet ikke er interessert i evangeliet fordi de er tilfredse med det de tror på fra før. Dette er den lengste delen av boka, ikke bare fordi den behandler den største kategorien, men fordi vi kristne bare så vidt har våknet for det faktum at denne gruppen faktisk eksisterer. Her er det med andre ord mange av oss som trenger mye hjelp. Jeg kommer til å introdusere begrepet ”positiv dekonstruksjon” (beklager at det er litt langt, jeg klarte ikke å finne et kortere ord). Dette begrepet bruker jeg for å beskrive en prosess der folk som så langt er tilfredse med sin ikke-kristne tro, hjelpes til å tenke gjennom livssynet sitt en gang til – for muligens å bli utilfredse og ønske å finne ut mer om Jesus.

I del 2 vil jeg si noe om forkynnelse av evangeliet, og hva vi kan gjøre for å forstå evangeliet så klart at vi kan kommunisere med et språk folk skjønner.

I del 3 vil jeg si noe om det som blir kalt apologetikk. Det er å svare på menneskers spørsmål om vår tro, idet vi begrunner den troen vi har tankemessig. Jeg skal se på noen generelle prinsipper for å svare på folks spørsmål, og så gå dypere inn i noen ganske få store temaer som ser ut til å dukke opp igjen og igjen.

I del 4 vil jeg se på hvordan vi kan lede enkeltpersoner til tro på Jesus. Hvis vi kan hjelpe dem forbi alle de andre nivåene, men ikke vet hvordan vi skal hjelpe dem til å komme inn i et personlig forhold til Jesus, svikter vi dem skikkelig. Jeg var kristen i mange år før jeg hadde noen som helst formening om hvordan jeg skulle hjelpe andre til å ta det første steget i tro. Kanskje bra at ingen spurte meg.

Som evangelist arbeider jeg hovedsakelig på universiteter og videregående skoler, så jeg bruker det meste av tiden min på å forsøke å hjelpe studenter og ungdommer. Denne boka er derfor skrevet ut fra det perspektivet. Men jeg håper innholdet vil være like relevant for deg, hvem du enn prøver å hjelpe. Du vil kanskje finne ut at du foretrekker å bruke ideene på et annet nivå, bruke andre ord, og gå fram i et annet tempo. Men du kommer til å oppdage at prinsippene er de samme.

Før vi går i gang med den første av de fire delene, ønsker jeg å sette dem alle inn i den riktige sammenhengen. Vi skal derfor starte med å se på et bibelavsnitt som lærer oss noe helt sentralt om evangelisering.


1

Det trenger ikke være så vanskelig


”Vær vedholdende i bønnen, så dere våker i den med takk til Gud. Be også for oss, at Gud må åpne en dør for Ordet, så vi kan forkynne Kristi hemmelighet. For det er for dens skyld jeg er i lenker. Be om at jeg kan åpenbare den ved å tale som jeg bør. Omgås i visdom med dem som er utenfor. Kjøp den laglige tid. La deres tale alltid være vennlig, men krydret med salt, så dere vet hvordan dere skal svare enhver.” (Kol 4, 2–6)2



Gud ber oss ikke om å gå i gang med evangelisering uten også å si oss hvordan. Den kanskje mest direkte undervisningen om evangelisering finnes her, i dette avsnittet fra Paulus’ brev til menigheten i Kolossæ. La oss se på det han sier, punkt for punkt.

Avsnittet faller naturlig i to deler. De første tre versene handler alle om bønn: ”Vær vedholdende i bønnen”,”Be også for oss” og så videre. De to siste versene handler om evangelisering, med utsagn som: ”Omgås i visdom med dem som er utenfor”, og ”La deres tale alltid være …” Disse to handlingene vil alltid henge sammen. Bønn er å snakke med Gud om mennesker, og evangelisering er å snakke med mennesker om Gud. Vi kan ikke gjøre det ene uten å gjøre det andre.

Siden de to tingene henger sammen, kan du begynne med det du synes er lettest. Hvis du synes bønn er lettest, start med å be for enkeltpersoner – og du vil oppdage at Gud begynner å gi deg anledninger til å snakke med dem om ham. Hvis du derimot synes det er lettere å begynne med evangelisering, så start med å snakke med mennesker om Jesus, og du vil snart kjenne behovet for bønn. Hvis du synes begge deler er vanskelig, trenger du virkelig denne boka, så les videre.

La oss se på bønn og evangelisering hver for seg.

Bønn

Tre bønner er beskrevet i avsnittet ovenfor.

For det første sier Paulus: ”Be også for oss, at Gud må åpne en dør for Ordet”. Paulus ber oss følge hans eksempel, så la oss bruke dette på oss selv. Vi burde virkelig be om anledninger til å snakke med mennesker om Jesus. Jeg lurer på om du kunne tenkte deg å be en slik bønn? Vil du be om at du i morgen vil få en anledning til å snakke med personen som sitter ved siden av deg, eller til noen på bussen?

Jeg lurer på hva du føler i forhold til dette? Folk ser ofte litt usikre ut når jeg foreslår at de skal be slik. De er ikke så klare for en slik bønn, ganske enkelt fordi de er redde Gud vil svare på den! Har du det slik? Er du livredd for å skulle få en anledning til å snakke med noen om Jesus, og ikke vite hva du skal gjøre? Frykter du at du skal bli pinlig berørt, la anledningen gå deg forbi, for deretter å ha dårlig samvittighet i dagevis? Det har du grunn til. La meg fortelle deg en hemmelighet: Jeg er redd, jeg også! I årenes løp har jeg feiget ut av så mange Gudgitte anledninger at det er forståelig at jeg ikke ønsker å bli gitt flere sjanser til å mislykkes. Men, heldigvis, Gud vet at vi alle er redde.

Det er grunnen til at vi oppfordres til å be den andre bønnen: ”… så vi kan forkynne Kristi hemmelighet”. Vi oppfordres til å be om at vi skal bruke anledningen til å forkynne Jesu evangelium. Hva med å be den bønnen også? Be om at Gud vil gi deg en anledning, og om at du bruker den. Gjør det saken bedre? Vel, hvis du ligner på meg, hjelper det litt, for hvis Gud svarer begge bønnene, vet jeg at jeg ikke kommer til å bare stå der og se dum ut. Men jeg er fortsatt redd. Det som bekymrer meg, er at jeg skal få en anledning til å snakke med noen om Jesus, bruke den, men så bare rote det til. Har du det på samme måte? Kanskje har du som jeg, snakket med mennesker om Jesus, for etterpå å føle at du satte halen på grisen der øret skulle ha vært. Og så farer alle slags ”Hvis jeg bare hadde sagt …”, eller ”Hvorfor i all verden sa jeg ikke …” gjennom hodet ditt. Igjen, vi kan takke Gud for at han kjenner våre svakheter.

Det er grunnen til at han gir oss den tredje bønnen: ”Be om at jeg kan åpenbare den ved å tale som jeg bør.” Vi oppfordres til å be om at vi ikke roter det til. (Det er en noe omtrentlig oversettelse, men det er cirka hva Paulus sier her.)

Ser du hvor viktig det er å be alle de tre bønnene? Vi må be om at Gud vil gi oss anledninger til å snakke med mennesker om Jesus, om at vi vil bruke de anledningene vi får, og om at vi når vi gjør dette, skal evne å forkynne evangeliet klart og forståelig. Kanskje du vil legge boka fra deg et øyeblikk, og be slik som dette bibelavsnittet oppfordrer deg til å gjøre; be disse tre bønnene?

I resten av denne boka kommer jeg ikke til å snakke så mye om bønn. Det er ikke fordi jeg ikke mener det er viktig. Selvfølgelig gjør jeg det. Men det finnes mange andre glimrende bøker om bønn, og jeg vil konsentrere meg om temaet evangelisering. La oss gå videre til det nå.

Evangelisering

Vers 5 og 6 gir en rekke instruksjoner om hvordan vi skal evangelisere. La oss se på disse i rekkefølge.

For det første blir vi bedt om å ”omgås i visdom med dem som er utenfor”. Gud kaller oss til å være vise, til å bruke hodet. Noen mennesker ser ut til å tenke at Gud gjorde en stor tabbe da han skapte hjernen vår, at han angret dypt neste dag, og at han siden har forsøkt å få oss til å slutte å bruke den. Men det er ikke sant. Selvfølgelig er vår fornuft preget av syndefallet, men vi skal få be Gud om å fornye vårt sinn (Rom 12, 2). Peter Cotterell, tidligere rektor ved London Bible College, sa at da han ble kristen, kunne han for første gang i sitt liv tenke klart. Hvis du ikke synes du kan tenke klart, trenger du kanskje å rope til Gud, og be ham om å fortsette sitt arbeid i deg og gi deg ”åndelig visdom og forstand” (Kol 1, 9).Gud skapte hodet vårt, og han ønsker at vi skal bruke det i tjeneste for ham.

Da jeg begynte med evangelisering, oppdaget jeg at en ti minutters samtale med en ikke-kristen om Jesus medførte minst ti timers studier, tenking og masing på eldre og klokere kristne. Evangelisering er ikke enkelt, særlig ikke i dagens kultur. Hvis vi mener alvor med at vi ønsker å nå mennesker med evangeliet, må vi også ta det å bruke hodet vårt til å løse vanskelige og komplekse problemer på alvor.

Jeg beklager at noen av temaene vi skal se på i denne boka er forholdsvis kompliserte, men jeg er redd det ikke er noen vei utenom. Jeg ønsker å være en enkel evangelist som forkynner et enkelt budskap, men dessverre må jeg innse at menneskene jeg forsøker å hjelpe, lever i en kompleks verden. Hvis du finner deler av boka vanskelig, så bare hopp over de vanskelige bitene og lær av de enklere. Senere vil du kanskje prøve igjen, og oppdage at de vanskelige bitene ikke er fullt så umulige likevel.

Jeg har noen venner som har doktorgrad i teoretisk fysikk, og andre som ikke har høyere utmerkelse enn bronsemerket i svømming. Men sannheten er at Gud kan bruke og bruker hver enkelt av dem i evangelisering, når de er villige til å gi seg selv fullt og helt til ham. Uansett hva slags utdannelsesnivå du har, har du en hjerne, og Gud kaller deg til å bruke den og utvikle den så mye du kan.

For det andre blir vi bedt om å ”kjøpe den lagelige tid”. Det er viktig å legge merke til at vi ikke er bedt om å ”lage anledningen”.Da jeg første gang forsto dette, kom det som en stor lettelse. Du skjønner, jeg hadde alltid følt det som et press at jeg på en eller annen måte måtte produsere anledninger til å snakke med mennesker om Jesus. Har det vært din erfaring også? Har du noen gang vært på en bussreise eller spist sammen med venner og vært desperat i dine forsøk på å dreie samtalen over på Jesus? Jeg hadde det sånn før, særlig da jeg var med på store evangeliseringskampanjer og ønsket å ha en eller annen historie å fortelle på vitnemøtet søndag kveld. Jeg antar at jeg var mer motivert av et ønske om ikke å føle meg mislykket som evangelist, enn av ekte trang til å hjelpe mennesker.

Hvis vi gir etter for dette presset, har det en tendens til å lede oss inn i veldig merkelige samtaler. Hva gjør du hvis alt det den andre personen ønsker å snakke om, er den nydelige taramasolataen han spiste til lunsj? Hvordan vrir du den over på Jesus? Det er litt av en utfordring. Du får kanskje en lys idé, og sier: ”Taramasolata – det er gresk mat, ikke sant? Du vet, en fyr som het Paulus reiste rundt i Hellas og snakket med mennesker om Jesus. Og mens vi nå snakker om Jesus, kan jeg få forklare deg evangeliet?” Det er en glimrende måte å miste venner og irritere mennesker på.

Men bibelverset er klart: Vi er ikke bedt om å lage anledningen, men om å kjøpe den lagelige tid, altså gjøre det beste ut av de anledningene som byr seg. Dette er veldig frigjørende. Det setter oss fri til å ha ordentlige og avslappede samtaler med andre mennesker, og til å stole på at Gud vil gi anledninger, noe han vil gjøre hvis vi ber de tre bønnene Paulus gir oss i versene jeg har sitert.

Noen av vennene mine spiser fast på sin lokale kafé. De er svært vennlige, pratsomme mennesker som har lett for å komme i prat med andre stamgjester. Fra starten av bestemte de seg for at de aldri skulle ta initiativ til en samtale om Jesus, eller prøve å vri samtalen over på ham. At vi skal gjøre det beste ut av enhver anledning, betyr ikke at vi skal holde på i det uendelige. Jeg hadde det som sagt sånn før at jeg følte et press, ikke bare til å produsere anledninger, men også til å oppnå resultater. På en eller annen måte følte jeg at jeg hadde sviktet hvis personen jeg snakket med ikke var omvendt innen ti minutter og døpt søndagen etter. Dette er et annet press vi må bli løst fra.

Jeg vet ikke hvordan det er med deg, men jeg hadde en tendens til å tenke at hvis jeg først fikk en anledning til å snakke med en person om Jesus, ville dette sikkert være eneste mulighet jeg noensinne ville få med denne personen. Så jeg tenkte: ”Nå har jeg sjansen, nå må jeg gi jernet!” Og hva gjorde jeg? Jeg trykket pedalen i bånn og snakket og snakket og snakket. Jeg krymper meg når jeg ser tilbake på de gangene jeg må ha vært den kjedeligste fyren i verden. Og vet du hva som hendte med de menneskene jeg snakket til? Nei, og ikke jeg heller. Det var ikke mange av dem jeg så igjen. De må ha gått sin vei og tenkt: ”Dette er siste gang jeg gidder å snakke med en kristen.” Jeg fikk dem til fullstendig å miste interessen.

Da jeg innså at å kjøpe den lagelige tid betyr å hjelpe mennesker på best mulig måte, begynte jeg å ha som mål at jeg skulle få dem til å tenke: ”Det der var jammen interessant. Dette må jeg finne ut mer om. Jeg må snakke med han der igjen.” Nå for tiden, når jeg får en anledning til å snakke med mennesker, prøver jeg å la det som sitter igjen etter meg være en hunger etter å lese i Bibelen, en lyst til å komme på et spesielt møte, eller til å snakke med noen andre – hva som helst som kan få dem til å finne ut mer om Jesus.

Dette er grunnen til at jeg tror at å begynne å snakke med mennesker om Jesus, bare er det nest vanskeligste. Det er vanskelig å bruke anledningene og å begynne å snakke med mennesker om ham. Men det er ikke det vanskeligste, det er bare det nest vanskeligste. Det vanskeligste er å slutte å snakke når du har begynt.

Helt praktisk betyr dette at vi med jevne mellomrom gir den vi snakker med anledninger til å avslutte samtalen på en enkel måte, eller til å gå videre til noe annet uten å føle seg forlegen. Noen ganger skjer selvfølgelig ikke dette, og jeg snakker med mennesker i lang tid. Men i slike tilfeller er jeg i det minste sikker på at de snakker fordi de vil det, ikke fordi jeg dytter dem inn i det.

For noen år siden var jeg med på gateevangelisering sammen med menigheten min. En morgen snakket jeg i omtrent en og en halv time med en mann. Kanskje du tror jeg snakket og snakket? Jeg gjorde ikke det. Jeg visste at han hadde lyst til å snakke, og at han ikke ønsket vi skulle slutte. Det som skjedde i løpet av samtalen var at han stilte meg et spørsmål, jeg svarte på det, tok et skritt tilbake og sa: ”Ok?” Dette gjorde det veldig enkelt for ham å si: ”Takk skal du ha,” og fortsette handleturen. Men han gjorde ikke det. Han tok et skritt framover og sa: ”Hva med dette, da …?” Jeg svarte på spørsmålet og tok et skritt tilbake. Han tok et skritt fram og stilte et nytt spørsmål. Etter en og en halv time var vi helt nede i den andre enden av gata. Men vi visste i det minste at det var han som hadde kontrollen. Han kunne ha stoppet samtalen på en enkel måte når han ville.

Det finnes selvfølgelig måter å gi mennesker mulighet til å avslutte samtalen som også har en liten ”mothake” ved seg, noe som pirrer nysgjerrigheten deres og oppmuntrer dem til å fortsette å tenke på Jesus. Det går en historie om en gang Billy Graham var borte på middag. Han ble spurt: ”Billy, har du alltid likt å gå i kirken?”

Han kunne ha brukt dette som utgangspunkt for en preken, men han gjorde ikke det. I stedet svarte han: ”Nei, lenge kunne jeg ikke fordra å gå i kirken, men da jeg var atten hendte det noe som gjorde at jeg skiftet mening.”

Hva tror du neste spørsmål var? ”Hva hendte da du var atten?”

Det var antagelig det, men det kunne like godt ha vært: ”Så interessant. Sender du saltet, er du snill?” Du skjønner, han ga dem en enkel anledning til å endre tema hvis de ønsket, men han ga også svaret sitt en liten mothake.

Vi skal gjøre mest mulig ut av hver anledning, men i de fleste tilfeller vil det innebære å la folk sitte tilbake, sultne på mer.

La oss nå gå tilbake til Paulus’ tekst som jeg siterte fra. Her vil vi oppdage at vers 6 gir oss tre klare instruksjoner.

For det første sier teksten: ”La deres tale alltid være vennlig.” Vi har et evangelium om nåde og kjærlighet og forsoning. Og vi må kommunisere det på en måte som viser dette i praksis. Evangelisering handler ikke bare om å si bestemte ting. Det handler om å være en bestemt person og leve på en bestemt måte. Kjærlighet er kjernen i evangeliet, og vi må være fylt av kjærlighet når vi forsøker å kommunisere evangeliet til andre. Vi må aldri være motivert av et ønske om å vinne en diskusjon eller bevise at vi har rett, men heller leve ut et liv preget av ekte, selvoppofrende kjærlighet. Vi er kalt til å leve ut den kjærligheten som holdt Jesus på korset, når han kunne ha leet på lillefingeren og utslettet alle med et lynnedslag. Han gjorde ikke det. Han hang der og tok imot alt som ble slengt etter ham.

Når du leser denne boka, vil du raskt innse at jeg kan fortelle vel så mange historier om mine bommerter som evangelist, som jeg kan om mine fulltreffere. Jeg ble en kristen da jeg var femten år og bodde i Bath. Fra det øyeblikk jeg kom til tro på Jesus, var jeg så overlykkelig over mitt nye forhold til ham at jeg ville at alle skulle få høre om det. Så jeg bestemte meg for å gå ned til sentrum av byen og dele ut traktater. Full av entusiasme og hengivenhet trodde jeg at jeg skulle få se hele Bath omvendt den morgenen.

De fleste syntes synd på meg og tok imot traktatene jeg rakte dem. Men en mann var nedlesset av handleposer og ville tydeligvis til bilen sin, han ville ikke stoppe. Jeg tenkte ikke på ham, jeg tenkte: Jeg har et oppdrag. Jeg nådde fram til ham, og sa: ”Jeg vil gjerne gi deg denne traktaten.”

”Nei, takk,” svarte han og gikk forbi.

Jeg hadde ikke tenkt å gi meg så lett, så jeg løp etter ham og sa, litt høyere: ”Jeg vil gjerne gi deg denne traktaten.”

Dette irriterte ham tydeligvis. Han så sint på meg og sa enda høyere: ”Nei, takk!”

Vel, det gjorde meg sint også, så jeg sa enda høyere igjen: ”Jeg vil gjerne gi deg denne traktaten!”

Da stoppet han og skrek til meg: ”Hvorfor i ******* vil du gi den til meg?”

Nå var jeg blitt likblek. Jeg kunne ha føket i synet på ham. Jeg skrek ut: ”Fordi Gud elsker deg!”

Jeg fortalte ham for så vidt klart og tydelig at Gud elsket ham. Men jeg tror ikke jeg virkelig kommuniserte det budskapet.

Hvis vi forteller mennesker om Guds kjærlighet uten samtidig å vise denne kjærligheten i praksis, blir ordene våre tomme og hyklerske. Gud har gitt oss et evangelium om kjærlighet og forsoning. Vi må kommunisere det på den måten. Budskapet om Jesus forteller oss at Gud vil vi skal leve i et kjærlighetsforhold til ham og til andre mennesker. Vår evangelisering må derfor handle om å tilby og legge til rette for forhold preget av kjærlighet.

Noen ganger når vi har evangeliseringskampanjer, forteller kristne studenter meg at de nettopp har hatt ”en skikkelig diskusjon med vennene mine om Gud”. Ofte svarer jeg: ”Uff da. Det var leit.”

Det er ikke det svaret de venter å få. Så noen ganger fortsetter de: ”Ta det med ro, jeg vant diskusjonen!”

”Ja,” sier jeg,”men mistet du personen?”

Vi er kalt av Gud til å tjene mennesker, ikke til å diskutere med dem. Gud er på deres side, og det må vi også være.

Jeg kommer alltid til å huske studenten som fortalte meg om hvordan han ble kristen på en av mine evangeliseringskampanjer. Han sa det var de åpne debattene som hadde gjort forskjellen for ham. Men det viste seg at det ikke var kloke svar på vanskelige spørsmål som hadde hjulpet ham. Nei, det var heller den kjærligheten og nåden jeg hadde vist i møte med de aggressive spørsmålsstillerne som prøvde å ta meg. Han ønsket at han også måtte få en slik kjærlighet til mennesker, og han ropte ut til Jesus om at han måtte forandre ham.

Det betyr ikke at vi må bli dvaske og sentimentale. Ekte kjærlighet har tenner når det er nødvendig. Det er grunnen til at vers 6 også sier at vår samtale skal være ”krydret med salt”. Salt på maten frambringer smak, mens salt på sår svir og fungerer antiseptisk. Slik må vår samtale også være. Vi må være vennlige, men vi må også vise den sanne kjærligheten som advarer mennesker når de er i fare.

Tenk deg at jeg får øye på en suspekt type som fikler med bremsene på bilen din. Hvis du kjører av gårde med den, er sannsynligheten stor for at du vil bli drept. Hva skal jeg gjøre for å vise deg mest kjærlighet? Skal jeg tenke: ”Jeg må ikke si noe, for jeg vil ikke bekymre deg. Jeg vil ikke at du skal bli urolig. Det er mye bedre om du kjører fornøyd av gårde.”

Eller viser jeg mest kjærlighet hvis jeg advarer deg om faren du er i? Advarselen min må selvfølgelig være vennlig (hvis jeg er usympatisk og aggressiv, vil du sannsynligvis ikke høre på meg), men den må også være krydret med salt. Jeg må komme til saken på en eller annen måte, og si sannheten.

La meg gi deg et eksempel: For noen år siden arrangerte jeg en stor evangeliseringskampanje i samarbeid med Billy Graham Association. Vi hadde leid inn en person som jobbet på et trykkeri til å gjøre noen jobber for oss. Han forsøkte ikke å skjule at han ikke var kristen, men han var glad for å ha fått oppdraget. En dag troppet jeg opp på kontoret hans for å hente trykksakene våre, og ble overrasket av ordene han møtte meg med. ”Jeg har lest publikasjonen deres,” sa han. ”Jeg antar det er bra at mennesker er interessert i å finne ut av det der med Gud?”

Jeg kunne ha brukt anledningen som et utgangspunkt for en preken. Men det ville ikke ha vært vennlig, og han ville antagelig fort ha mistet interessen. Et vennlig svar, krydret med salt, ville ha vært: ”Ja, det er det. Og hva med deg? Er du interessert i å finne ut mer om Gud?”

Dette spørsmålet er ikke klamt eller kaldt, men fører oss i stedet på en vennlig måte rett inn i situasjonen og inn til ham personlig. Jeg skulle ønske jeg hadde sagt det. Det ville ha vært så bra. Men jeg gjorde ikke det. Alt jeg gjorde, var å smile og si: ”Ja. Er trykksakene mine ferdige?”

Så husk, når du ønsker å evangelisere, men tabber deg skikkelig ut, er du i godt selskap. Vel, du er i alle fall i mitt.

Avsnittet sier til slutt at vi må vite hvordan vi ”skal svare enhver”. Legg merke til at det ikke sier at vi skal vite hvordan vi skal holde tretti minutter lange prekener for folk. For de fleste av oss skjer evangeliseringen over en kopp kaffe eller på en bussholdeplass. I disse situasjonene har aldri noen sagt til meg: ”Vær snill å preke til meg i en halvtime.” Ofte er de jeg snakker med glad for bare å samtale eller diskutere med meg, de ønsker ikke å høre en preken.

Dette kan være et problem for de av oss som har prestens forkynnelse av evangeliet hver søndag som eneste modell for evangelisering. Det er grunnen til at mange kristne tror de ikke passer til å evangelisere. ”Folk hører ikke på meg som de hører på presten.” Selvfølgelig gjør de ikke det. En evangelisk preken er en svært uvanlig form for evangelisering. I de fleste hverdagssituasjoner kan du ikke få sagt så mye som en setning uten å bli avbrutt av en stri strøm av spørsmål og protester. Hvis vi skal være utrustet til å hjelpe mennesker i de normale situasjonene vi daglig møter i den virkelige verden, må vi kunne svare på de spørsmålene folk virkelig har.

Forskjellige mennesker har selvfølgelig forskjellige spørsmål. Det er min bønn at de fire delene av denne boka vil være en hjelp for deg når du ønsker å tjene mennesker, uansett hva slags spørsmål de stiller. Noen vil være avvisende: ”Hvorfor skulle jeg være interessert i Jesus? Jeg har det bra som jeg har det.” Vi skal se på spørsmål som dette i del 1. Andre vil ha interesse av å finne ut mer om den kristne tro. ”Hva er det egentlig du tror på som kristen?” ”Hvorfor lever du slik du gjør?”Vi skal se på spørsmål som dette i del 2. Andre igjen vil være fulle av spørsmål som uttrykker tvil på kristentroens sannhet: ”Hvordan kan Gud være god når han tillater lidelse?” ”Har ikke vitenskapen motbevist kristendommen?”Vi skal se på noen av disse spørsmålene i del 3. Og endelig vil noen spørre: ”Hva skal jeg gjøre for å bli frelst?” I omtrent en fjerdedel av de åpne debattene jeg har med studenter, stiller noen meg slike spørsmål. Vi skal se på det i del 4.
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